
A I  神 思 会  ·  线 下 第 四 场  ·  F I E L D  N O T E S

先找到买家

流量、私域，和一周只解决一个问题

一场以「AI 搞钱」为题的线下分享：漏斗、FDE、制造，和把同行变成客户

2026.08.08 主题场：AI 搞钱

分享：小爷 · 阿亮 · JKL-林老师

一切 AI，要么服务交易，要么服务业务。先有正反馈，再谈研究得

深不深。

根据现场录像文字稿整理 · 公开阅读版 · 视频号 / 小红书：JKL神思记



E D I T O R I A L  N O T E  /  编 者 说 明

这不是一份暴富清单
现场录像口误多、数字跳。讲义只保留能复查的判断：买家在哪、价格怎么筛人、FDE

为什么先上课、企业知识库为什么不能搬个人笔记。金额和人数按口述呈现，不当审计

结论。

整理原则

保留漏斗、筛子、最小点和一周一题。

邀请嘉宾保留署名。脏话和现场卡顿不进正文。

案例当口述经验，不写成可复制的操作手册。

阅读提醒

报价、人数和周期会过时，只作当时口径。

公域平台规则会变，限流不是攻略。

本文不是投资、招聘或劳务建议。

“你不知道下一个月怎么样。口袋里今年能留下什么，才是正反馈。”
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R E A D E R  M A P  /  导 读

读完可以带走三件事
给已经会玩工具、钱却还没装进口袋的人。不替你选赛道，只帮你判断：这周该找谁、

该标什么价、该停在哪一个点上。

01

漏斗

免费群养熟悉度，转化在私域。

价格是筛子，不是套路。

02

最小点

FDE 先上课，让需求自己长出

来。不要一上来做大体系。

03

一周一题

什么都懂等于什么都不懂。AI 要

加在自己的赛道上。

本节结论：先找到买家，再让模型去干活。
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X I A OY E  /  W I N D O W

生意在别人还没想明白的时
候
小爷从代购、微商走到流量和私域课。2024 年满场讲不清
「AI 是什么」，这件事本身就是窗口。

01

先把课讲明白

别人讲不清，就去办培训。学完

再教，比自己先当研究生更接得
住当时的市场。

02

空白年往前干

付费群里的口径：认知空白大的

年份，不必先显示深度。研究过
深，往往还没碰到钱。

03

正反馈在口袋

先找到客户、先把钱收了，业务

才会逼你把产品做干净。倒过来
等人，没有反馈。

带走一句话：工具玩坏了可以重来。没有买家，研究没有闭环。

01
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F U N N E L /  收 入 怎 么 来

免费群养感情，转化在私域
现场拆过一条个人 IP 漏斗。本业代理商另算。线上仍按一万元，因为消耗的精力更大。

公域账号容易被限，真话不好讲，转化不要放在广场上。

入口

自己拍流量

线上或线下，入口谁都
避不开。没有流量，后
面的课和单都是空的。

培育

免费社群

用来培养熟悉度，不是
用来成交。过滤发生在
熟悉之后。

产品

咨询 / 社群 / 课

三个月逻辑：一次咨
询、一个社区、一套知
识。人因内容进来，在
私域成交。

企业

把投流 AI 化

口述：美妆直播机构半
个月把投流换掉。这是
IP 之外的交付单。

提醒 挂店、保证金和限流规则会变。现场要说的是：成交不要指望公域一次讲清楚。
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P R I C E  /  筛 子

一万元筛的是人，不是课表
小爷不走「先三千九百八十再往后加」的路径。价格低，筛出来的是还在挑战的人；后

面五万元的合作空间会被耗掉。一万元标出来，才是报价本身。

低价再加课

费时，合作浅

先用低价换人头，再层层加码。时间耗在不愿
付费的人身上，筛选没有完成。

一口价

筛已有正反馈的人

小老板、已有业务的人进得来。收益先保住，
后面才有一起做事的空间。

你报一万元，你就是一万元。这个坎和产品新不新有关，更和你敢不敢标出

来有关。
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W O R K  N O T  T OY S

AI 只服务交易或业务
语音控电脑、追新工具，两周可以过去，课却停了。及时止
损：不要让模型服务游戏。

01

代表作

做 IP 要有一个能被转发的钩子。
技术展开不一定接得住付费的

人。

02

模式要简单

把人拉过来，交付可控的一块，
差价就是生意。越复杂，越像自

己给自己上课。

03

获客点会掉

这个月有单，下个月未必有。不
要把所有时间垫进一次性大体系

里。

带走一句话：技术研究院不一定赚得到钱。先问谁愿意为这个付多少。

02
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C A S E  /  F D E

先上课，让需求自己长出来
客户没碰过工具时，脑子是空的。小爷的打法：现场先培训三天，问题冒出来再解决。

不要一上来做知识库大体系。带在身边做，而不是收了钱把活全包。

01

最小的点

制图、报单、接口。一

个部门先打通，大家才

会发现数据在哪、谁也

拿不到。

02

数据自己露馅

真动手才知道这张表没

人管。这时候再打知识

库，才打在痛上。

03

口述：印花厂

十五天做出自动上架和

投流。三十人变成两口

子，系统还卖给同行。

04

老板付钱的目的

不是请你来讲概念。人

效、减人、把羊毛出在

交付上，才是他的账。

本节结论：FDE 是带着做，不是顾问把方案扔下就走。
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E N T E R P R I S E  /  生 态

企业端不要搬个人笔记库
个人用 Obsidian 没有问题。进了公司，就不要另起一套。现场口径：中国企业常用三条

生态，跨出去权限和打卡都会断。

01 飞书

知识库和 Agent 走飞书自己的链路。员工在同一套权限里。

02 腾讯 / 企微

乐享接知识库。规章制度、打卡和员工数据留在腾讯生态。

03 钉钉 / 阿里

配钉钉知识库。模型可以换，通讯和权限不要拆走。

安装费不是利润中心。两小时如果只拿安装，就浪费了私域沟通。
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O N E  P R O B L E M  A  W E E K

一周只解决一个问题
什么都懂等于什么都不懂。一周弄明白一件事，这个点才成为
标签。AI 要加在自己的赛道上。

01

买家在哪

打不出来，就还没有生意。先写
出人，再谈模型。

02

报价标出来

心里觉得值一万元，就要敢标。
这是和自我定位有关的坎。

03

回到原点

标签是 AI + 什么，不是「我懂
AI」。投诉已经很多，没有赛道

就没有被记住的理由。

带走一句话：先出现在别人眼里，你才是他心里做 AI 的那一栏。

03
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A L I A N G  /  M A K E

制造：产品要升维
阿亮从国家工程和机床现场补了一刀。G 代码、一键排版、机械臂和 CNC 会融到同一条

线上。师傅会少，库存和换刀会通知人。效率不够，还要有品牌和情绪价值。

指令合一
现场判断：以后机械臂和 CNC 都会
跑在一套指令上。

出海定价
国内打价格，出口才有另一条价。产
品要先像一个品牌。

IP 第一步
站在这里，也是为了让别人看见：你
做的是 AI + 哪一条赛道。

口述 工厂产线加摄像头和机械臂后，人收到七十多人量级。数字是现场说法，不是审计。
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J K L /  P E E R S

同行就是最好的客户
JKL-林老师听完后的落地：自己一直在玩工具，钱却很少。真正有需求的，往往是同行

老师。公开分享被问「能不能上课」，才意识到能卖。

01

先有结果再打包

备课工作流被老师看见，才成为

产品。智能体部署要从能覆盖工
时的价格往上调，而不是先三百

九。

02

一对一也是筛

按教培时薪报。语音录入、知识

库、出课件，三小时讲完自己怎
么用。

03

做完写复盘

部署完就走，同样的坑会再来。

每次留下：做了什么、卡在哪、
下次怎么定位。

本节结论：AI 是放大器。本行能力放大之后，同行可以变成客户。
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C A S E  /  音 乐 与 安 装

试错可以便宜，坚持才有数
AI 音乐不是主业故事，是低成本试市场。节庆节点生成、配视频、坚持发。群里有人发

两千首才卖掉八首。成本是会员，不是工作室版权。

01 蹭的是节点

父亲节这类时间窗口，比「做一首好歌」更先有播
放。先有量，再谈卖出。

02 安装也是流量

小龙虾上门不是技术竞赛。找到真的需要部署的
人，安装本身可以很薄。

03 内容仍要有自己

网文和回忆录能成稿，不等于能赚钱。借鉴框架可
以，复制粘贴出不了作品。

04 教的是你怎么用

客户买的是你已经跑通的工作流，不是又一个工具
名。

本节结论：先做，才有市场反馈。试错成本低，不是可以不交作品。
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C H E C K L I S T  /  起 步 卡

这个月只打四件事
不必先做大体系。先让口袋里出现一次正反馈。

企业端跟已有生态。做完写复盘，下次少走同一坑。

写出三个买家

打不出来，就还没有生意。行业、场景、谁付钱。
01

报价标出来

用价格筛人。低价再加码，筛的是不愿付费的时间。
02

本周一个问题

只把一件事弄明白。标签是 AI + 你的赛道。
03

新玩具两周无交付就停

不服务交易、不服务业务，就及时止损。
04
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A F T E R W O R D  /  结 语

先出现在别人眼里

第四场把「搞钱」收回三件事：找到买家、标出价格、一周攻

一个点。模型会过时；漏斗和最小点可以留下。

漏斗

流量入口，私域成交。免费群只养熟悉度。

FDE

先上课，再打最小的点。带着做，不扔下方案。

制造

指令会合一。产品还要有品牌，不能只提效。

同行

本行痛点可以直接卖。做完必须留下复盘。

你报一万元，你就是一万元。先找到买家，再让模型去干活。

视频号 JKL神思记 · 小红书 JKL神思记

来源与说明

主要来源：2026-08-08 AI 神思会线下第四场录像文字稿《JKL神思会第四场——AI搞钱》。分享：小爷、阿亮、JKL-林老师。产品名与术语已按上
下文规范化。

公开阅读版保留邀请嘉宾署名。金额、人数和周期均为现场口述，不是审计、投资或劳务承诺。公域平台规则会变。
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